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[’asse traimprese
e universita
spinge il business

MILANO

=ms Per molti atenei & ancora un
optional, ma chinel trasferimento
tecnologico ci crede (e investe)
sta iniziando a prendersi le prime
soddisfazioni: collaborazioni sta-
bili con le imprese, contratti di li-
censing, entrate extra per lo sfrut-
tamento di invenzioni e brevetti.
Le attivita di valorizzazione della
ricercacondottadafacolti e dipar-
timentioggirendono alle universi-
taitaliane oltre un milione di euro
I’anno, impiegano circa 200 perso-
ne e mettono a disposizione delle
Pmioltre L.9oo brevetti.
Eloscenario che emerge dalrap-
porto 2o10 sulla valorizzazione dei
risultati della ricercauniversitaria,
curato da Netval e scaricabile dal
loro sito internet. A fine 2008, ulti-
mi dati disponibili, erano 58 le uni-
versitddotate di unosportello dedi-
cato a curare i rapporti con le im-
prese; oltre la met & nata dal 2005
in poi, e nella maggioranza dei casi
(87,9%) nonhanno unorientamen-
to settoriale. Si tratta per lo piu di
uffici interni, ai quali mediamente
leuniversitaassegnano quattro ad-
detti e un budget di 240mila euro
lanno, il doppio del 2003; «ma gli
atenei pit1 virtuosi superano ampia-
mente il mezzo milionex, ricordail
curatore del rapporto ENRIVEIST-
sl a sottolineare la valenza
strategica che - per alcuni - sta as-
sumendo il trasferimento tecnolo-
gico. D’altronde a crescere sono le
domande depositate annualmente
(dalle 5 in media del 2003 alle 10,5
del2008) elaquotadeibrevettipre-
sentiin portafoglio: i cinque atenei
altop oggi possono vantare un cata-
logodi198,4invenzioniatesta(era-
no 106,4 nel 2005) e spendono
216.600 euro per proteggerle.
Finquiil patrimonio immateria-
le che fa capo ai dipartimenti. Ma
quando c’¢ da valorizzarlo, la for-
chetta tra i primi e gli ultimi della
classe siallarga: nel 20081 contrat-
ti siglati sono stati 86 (erano 9o
l'anno prima) e mediamente ogni

ateneo ne ha conclusi due, ma die-
tro al valore medio si nascondono
13 universita a quota zero e una
che ne hafirmati pit1 di 20; 'ultimo
spaccatorivela cheicontratti atti-
vidilicensing sono 245. I migliori?
Ipolitecnici di Torino e Milane, la
Scuola superiore Sant’Anna di Pi-
sa, le Universita di Bologna, Pado-
vaedella Calabria.

«Civuoletempo,e pazienza-os-
serva Piccaluga -. Le esperienze
straniere cimostrano cheirisultati
arrivano gradualmente, Oravedia-
moil rischio che le tensioni econo-
miche impediscano di conservare
o irrobustire gli uffici di trasferi-
mento tecnologico».

11 divario tra le universita, che
nellamaggior parte sigiocasull'as-
se nord-sud, ¢ evidente anche sul
fronte delle entrate. Nel 2008 gli
atenei hanno incassato dall’attivi-
ta di licensing 34.400 euro di me-
dia, ma chi sta nella top five supe-
ra i 218mila euro, contro i 124.400
del 2003; una buona notizia & nel
volume totale, in via di consolida-
mento: grazie alla proprieta intel-
lettuale il sistema accademico ha
conseguito entrate per 1,3 milioni,
il 12,3% in pilt della performance
2007 (1,14 milioni).

«Nonostante le differenze,ida-
ti sul trasferimento tecnologico
delle universita italiane si stanno
avvicinando a quelli delle univer-
sita europee - commenta Riccar-
do Pietrabissa, docente al Politec-
nico di Milano e presidente di
Netval -Ildivario ¢ ancoraeviden-
te, perd, con gli atenei americani,
dove ormai si & accumulata
un’esperienzatrentennale.
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